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?
feladatszervezés, figyelmeztetések, id6 menedzsment -~ %) €@ egyszeriibb értékesités az iCRM rendszerre| =
kereskedelmi aktivitds, dokumentumcsatolds = %) € stdtusz kontroll -
marketing aktivitas, rendezvényszervezés, lebonyolitas - %) € kereskedd csapat kontrollja -
folyamatos terméktamogatads %) © kereskedelemért felel6s vezets tamogatdsa =
tetsz6leges ERP integrdcios lehetség s %) @ nincs tobb leallt tigy
levelez6rendszer integracio - % + tablet optimalizdlas, Mac OS
ERTEKESITESNEK MARKETINGNEK
€© nincs tobb eltiint ajanlat, nincs tébb © leadek, tigyfelek, partnerek adatbazis
elveszett informdacié az ugyfélrél €©) rendezvényszervezés tdmogatdsa -
€ iitemezett feladatok, megtervezett €© telemarketing és e-mail kampéanyok
kereskedelmi lépések [ lebonyolitasa, hirlevelek kiildése [
Q elérhetd ajanlatok, szamlak, megren- Q kérdGivek osszeallitasa, rogzitése és
delések, sablonok K% kiértékelése - K%
O gyors felkésziilés a targyalasokra = K% @ tetszdleges célcsoport definidlds e L%
€@ nincs ellopott informécio, kézponti + marketing tevékenység eredményes-
jogosultsag kezelés K% ségének mérése K%
+ Utkozben is rendelkezésre all minden . .
informacio - K% "°.. ..".
s VEZETOKNEK %
; €@ arbevétel tervezés és nyomon kdvetés - %] B
.: o €) naprakészen latja a vezet8, hogy hol, mikor .. .'.
: ..." milyen aktivitdst végez a kereskedd -~ %) "... -

) €@ arbevétel terv nyomon kovetése, arbevétel

tolcsér, kereskedelmi lehetSségek

statusza

@ gyorsan elérhets informaciok és elemzések
kereskedelmi stratégidk kialakitdsahoz -~ K%
€@ kereskedelmi csapat leterheltségének

ellenérzése -
+ kereskedd helyettesitése

arbevétel, piaci részesedés novelése
ugyfélszerzés, ugyfélmegtartas

MENEDZSMENTNEK

nincs tobb elveszett tigyfél, félbe maradt

kereskedelmi tigylet

hatékony terméktamogatas -
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€© kozponti tigyfél adatbazis létrehozasa -~ K%
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tervezhetd, alacsony kéltségek, nincsenek

rejtett fenntartasi kiaddsok
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